
LINE集客の配信
３ステップ

LINE集客のイメージが湧く LINEの仕組み化がわかる LINEを集客に取り入れる

導線作って２４時間自動集客

LINEを使って２４時間で集客する方法

LINE公式に登録したけど放置状態のコーチ、カウンセラー、セラピストの方へ
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なぜ、LINEで集客なのか？



なぜ、LINEで集客なのか？

スマートフォンが主流となっている現代において、コミュニケー

ションツールとして、日本人のほとんどが使用しているLINE。

スマートフォンが主流となっている現代において、

コミュニケーションツールとして

日本人のほとんどが使用しているLINE

日本人のLINE利用率は 

なんと92.5％！

グラフ；LINEキャンパス HPより



スマートフォンが主流となっている現代において、コミュニケー

ションツールとして、日本人のほとんどが使用しているLINE。

店舗などに行くと、LINE登録のQRコードがありますよね！

それだけ気軽に登録してもらえて

情報も配信できるツールとして非常に便利なことが

わかります

なぜ、LINEで集客なのか？



LINE公式って？



LINE公式って？

スマートフォンが主流となっている現代において、コミュニケー

ションツールとして、日本人のほとんどが使用しているLINE。

私たちが普段使っているLINEとは違い、

ビジネス用に使用する LINE公式 というものがあります

まずは、この LINE公式 に登録する必要があります

無料で登録できますので、ぜひ活用してみてください



LINE公式って？

スマートフォンが主流となっている現代において、コミュニケー

ションツールとして、日本人のほとんどが使用しているLINE。

なお、ここでは登録方法や設定方法は

省略させて頂きます

知りたい方は、勉強会にご参加くださいね！



LINE集客のメリット



LINE集客のメリット

スマートフォンが主流となっている現代において、コミュニケー

ションツールとして、日本人のほとんどが使用しているLINE。

● メルマガよりも既読率が高い

● スマートフォンで見るのでついつい開いてしまう

● 対話をしやすいので信頼関係の構築に最適



LINE集客のメリット

スマートフォンが主流となっている現代において、コミュニケー

ションツールとして、日本人のほとんどが使用しているLINE。

● 短い文章が好まれ友達と対話するような感覚

● 無料で気軽に使えるのでハードルが低い

● リッチメニューを使うことで、認知されやすくなる



スマートフォンが主流となっている現代において、コミュニケー

ションツールとして、日本人のほとんどが使用しているLINE。

いくらLINEが既読率が高いとはいえ

基本前提に

ということがあります。

そんな壁を打ち破る必要があるのです！

ただ…

見ない 読まない 動かない



LINE集客の配信３ステップ

①反応してもらう→送るだけではダメ！

②対話のきっかけになる→反応をきっかけに対話をする

③優先的に見てもらう→楽しみになるような配信



２４時間で集客　

LINE配信３ステップ【基本】



ステップ１：友達登録
挨拶メッセージ＆登録特典受け取り

ステップ２
個別の対話で反応をもらう

ステップ３
リッチメニューで認知、集客

個別の対話で現状把握、悩
みを聞く

個別相談
勉強会



２４時間自動集客　

LINE配信３ステップ【応用】



ステップ１
友達登録→挨拶メッセージ

ステップ２
プチ診断

勉強会誘導＆特典プレゼント

ステップ３
個別の対話

勉強会



最後に



最後に

スマートフォンが主流となっている現代において、コミュニケー

ションツールとして、日本人のほとんどが使用しているLINE。

● まずは配信３ステップの基本編から取り組むと
すぐに成約に繋がりやすい

● 反応を取ることに意識を置いてみる

● 対話を軸に置くと信頼関係構築に繋がり
反応が取りやすい



最後に

スマートフォンが主流となっている現代において、コミュニケー

ションツールとして、日本人のほとんどが使用しているLINE。

● 全体の流れを作ることでスムーズに集客できる

● Lワカ、Lメッセージ、Lステップ等の拡張機能を入れると
ステップ配信やプチ診断など、より使いやすくなり
反応も取りやすくなる

● 拡張機能を入れることで
自動化できる

ぜひチャレンジして 

みてくださいね！



無料の勉強会



無料の勉強会

スマートフォンが主流となっている現代において、コミュニケー

ションツールとして、日本人のほとんどが使用しているLINE。

● LINEを集客に取り入れたい！
● もっと楽しく集客したい！
● LINEで集客を仕組み化したい！

今回の内容をもっと詳しく知りたい方は

無料の勉強会を開催中！

詳細はこちらから↓
https://flow.jpcreare.com/lineshukyaku/

https://flow.jpcreare.com/lineshukyaku/


➢ 15年間レーサーとして国内外で活動

➢ 大手カーメーカーのイベントでの
インストラクター、研修講師として
約10年間で5,000人以上に指導

➢ ドライビングレッスンに LINEを活用して集客し500万円
以上の売上

➢ レーサーの経験を生かして、
企業でのメンタル系講座のコーチとして約 300名以上に指導

➢ 起業塾での講師として
LINEの使い方や仕組み化を 3000人以上の生徒さんに
指導し売上に貢献

麻生 侑
LINE集客コンサルタント

Profile


